
Technico-Commercial
Vins, Bières et Spiritueux

●  Accessible aux titulaires d’un diplôme de niveau 4 (bac général, bac 
techno, bac pro). Admission sur étude d’un dossier de candidature.
●  Compétences techniques et commerciales : développement 
commercial, négociation, gestion d’un espace de vente physique et 
virtuel, information technique, management, sciences et techniques de la 
vigne et du vin
●   Rythme : 2 semaines en entreprise / 2 semaines en formation
●  Accompagnement à l’élaboration du projet de formation et du projet 
professionnel : mises en situation, serious game, travaux pratiques, 
visites et rencontres avec des professionnels
●  Poursuite d’étude en Licence professionnelle Distrilia
●  Secteurs d’activité visés : producteur, coopérative, négociant, 
courtier, magasin spécialisé, grande distribution...

BTSA
TC VBS

Formation en 2 ans

Commerce, vente et distribution
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